
     

 

2021 年 2 月 12 日 

 

双日株式会社 

株式会社 K Access 

 

双日与生产/销售露营车的 K Access 公司建立资本商业合作 

～进入具有防灾・医疗・避免密接等优势，快速成长的露营车市场～ 

 

  

双日株式会社（以下简称“双日”）与株式会社 K Access（以下简称“K Access”），近期

签署了关于露营车日本国内的业务合作协议（以下简称“本合作”），接受 K Access 的定向

增发，并向该公司投资。 

 

■ 合作目的 

双日作为 K Access 的战略合作伙伴，首次进入露营车市场。通过开发具有新价值的

车型，两家公司将进一步振兴近年来需求不断增长的露营车产业，鼓励使用全国露营基

地--“旅途驿站”作为露营车的停靠点，以此振兴地方经济。此外，通过开创不受既定概念

约束的露营车，例如改装成紧急避难所或远程办公室等，为社会问题提供解决方案，并

开启一种新的生活方式。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【外观 (rem REPOSE KULOS)】             【内饰 (「移动书斋」概念的 Boss)】 

 

  



     
 

■ 日本露营车市场 

作为一种能够提供私人生活空间的出行方式，露营车崭露头角，需求不断增加。仅

2016 年到 2019 年的 3 年中，出货量就增加了约 30%。露营车的使用不仅限于露营和家

庭旅行等户外活动，随着近期防灾意识的提高，越来越多的地方政府将其出租，作为洪

水和地震等自然灾害发生时的安全避难工具。从去年开始，受新冠疫情的影响，人们的

生活方式发生了变化，除了将其用于远程办公室以避开密切接触外，露营车还可以变身

为医疗用病床；移动诊断车等的医疗用车，在广泛的应用范围内备受瞩目。 

 

■ K Access 

在露营车行业中，K Access 生产销售的露营车，以“Camper 鹿儿岛”品牌获得了广

泛认可。K Access 的代表车型有“rem.”和“Boss”等，其特点是除了充满高级感的内部设计

外，使用了行驶中充电，停车后可长时间供电的新电源，领先于其他公司，是一款具有新

价值和高功能的革新型露营车。 

 

K Access 的代表法人川﨑先生同时担任着一般社团法人日本汽车旅游促进协会

(JCTA)的主席，积极致力于解决地方振新等的社会问题，力求通过与双日的商业合作实现

协同效应。 

 

(参考) 

【双日概要】 

成立 2003 年 4 月 

本社地址 东京都千代田区内幸町 2-1-1 

代表法人 藤本 昌义 

业务内容 综合商社 

 

【K Access 概要】 

成立 2003 年 11 月 

本社地址 鹿儿岛鹿儿岛市东开町 5-17-1 

代表法人 川﨑 康一郎 

业务内容 露营车生产、销售、修理、二手车销售 

 


